Préparez les requêtes suivantes en choisissant de présenter les champs qui vous semblent les plus judicieux 
Enregistrez-les en les numérotant pour mieux les repérer (exemple : 1 - fonds de commerce)

1. Un client recherche un fond de commerce(FND) à vendre, qu’avons-nous à lui proposer ? 
2. Etablir la liste des biens déjà vendus

3. Faire la liste des biens de Monsieur MAERTENS

4. Quels propriétaires sont domiciliés en province ?

5. Un client cherche un appartement de type T3 à louer sur Paris, présenter une sélection de biens correspondant à ces critères.
6. Un client est intéressé par un bien assez rare : un terrain sur Paris, avons-nous ça dans notre base ?
7. Un autre client recherche plutôt une maison avec piscine, que pouvons nous lui proposer

8. Le bien codé ABC-005 est momentanément indisponible à la vente, préparer la liste des clients à prévenir (penser au n° de téléphone)

9. En supposant que la commission de l’agence soit de 8% sur les ventes quelle a été sa commission exprimée en euros sur chaque bien vendu
10. Présenter la liste des terrains à vendre avec leur prix au m²

11. Etablir la liste des terrains dont la surface est entre 1000 et 1500 m² en indiquant le nom du propriétaire.

12. Préparer une requête permettant de connaître le nombre de bien par ville et classer par ordre décroissant de ce nombre.
13. Combien de visites ont eu chaque bien, en plaçant en tête les plus visités ?
14. Quels clients doit-on encore contacter à partir de la date d'aujourd'hui et à quelle date?
(remarque : la fonction date() donne la date du jour comme la fonction aujourdhui() d'Excel)
15. Combien a-t-on de visites par année ?

16. Combien a-t-on de d'appartements ou de maisons à vendre par catégorie (T1, T2, …) en excluant la catégorie NA qui correspond à des terrains ?
17. Combien y a-t-il de terrains à vendre en province et donner la moyenne des surfaces et des prix.

